POSREDNIK / AGENT / NIERUCHOMOSCI

ZACZNIJ ZARABIAC NAPRAWDE DUZE PIENIADZE

CHARAKTERYSTYKA NAUKI

(posrednik nieruchomosci)

» czas trwania nauki: 2 SEMESTRY
 praktyki zawodowe: 80h
 zajecia teoretyczne: 80h

» zajecia praktyczne: 120h

» forma zajec: stacjonarnie i on-line

CHARAKTERYSTYKA NAUKI

(agent nieruchomosci)

» czas trwania nauki: 3 SEMESTRY
» praktyki zawodowe: 120h
» zajecia teoretyczne: 100h
» zajecia praktyczne: 140h
» forma zajec: stacjonarnie i on-line

CO DAJE TEN KIERUNEK?

Interesuje Cie rynek nieruchomosci, negocjacje i kontakt z ludzmi? Chcesz zdobyc¢
praktyczne kwalifikacje, ktére pozwolg Ci pracowaé¢ w dynamicznie rozwijajgcej sie
branzy? Wybierz kierunek Posrednik Nieruchomosci i przygotuj sie do zawodu, ktory
tgczy przedsiebiorczos¢, komunikacje i znajomos¢ rynku. Masz w planach otwarcie
wtasnej Agencji? Wybierz kierunek Agent Nieruchomosci, na ktérym dodatkowo
zdobedziesz wiedze umozliwiajgca rejestracje, prowadzenie i rozliczenie wiasnej
dziatalnosci agencyjnej w tym formy zatrudnienia i sposoby rozliczania sie z
pracownikami.

Podczas nauki poznasz zasady funkcjonowania rynku nieruchomosci, procesy
zwigzane z kupnem, sprzedazg i wynajmem mieszkan, domow oraz lokali
uzytkowych. Nauczysz sie profesjonalnej obstugi klientéw, przygotowywania ofert,
prowadzenia negocjacji oraz skutecznej promociji nieruchomosci.

Program ksztatcenia skupia sie na praktycznych umiejetnosciach niezbednych w
codziennej pracy posrednika. Zdobedziesz wiedze z zakresu prawa nieruchomosci,
dokumentacji transakcyjnej, marketingu oraz budowania relacji biznesowych.
Dowiesz sie rowniez, jak analizowa¢ potrzeby klientow i wspiera¢ ich w
podejmowaniu waznych decyzji inwestycyjnych.

e mozliwo$¢ wykonywania wolnego zawodu z perspektywg prowadzenia

wtasnej agencji nieruchomosci.



POSREDNIK / AGENT / NIERUCHOMOSCI

ZACZNIJ ZARABIAC NAPRAWDE DUZE PIENIADZE

PROGRAM NAUCZANIA
(agent nieruchomosci)

PROGRAM NAUCZANIA

(posrednik nieruchomosci)

Funkcjonowanie rynku nieruchomosci. Przedmioty realizowane dla posrednikdw w szerszym
Narzedzia sprzedazowe. zakresie oraz dodatkowo:
Tworzenie ofert. e Prawo budowlane i prawo przestrzenne.
Umowy w obrocie nieruchomosciami. e Prowadzenie i rozliczanie Agencji.
Podstawy prawa cywilnego. » Podstawy wyceny nieruchomosci.
Postepowanie administracyjne. » Finansowanie zakupu nieruchomosci.
Psychologia sprzedazy. i wiele innych.
i wiele innych.
e prawnicy, e agencje nieruchomosci,
e posrednicy nieruchomosci, e spotdzielnie mieszkaniowe,
» ekonomisci, » wiasna dziatalnos¢ agencyjna.
» psycholodzy,
 finansisci.

STUDIUM | CO DALEJ?

Absolwent jest wyposoazony w wiedze i kompetencje pozwalajgce na podjecie
pracy w biurach nieruchomosci oraz rozpoczecie wtasnej dziatalnosci.
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